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Man kann dasselbe auf so viele Arten machen

Die Frage, bei dem was wir machen, ist, woran orientieren wir uns? Deshalb ist dasselbe so unterschiedlich. Welche
Interessen verfolgt jemand? Das ist eine wichtige Frage, die sich viele oft nicht stellen. Was sind die Ziele des Anderen?
Wir sind so viel mit uns selbst beschéftigt, dass wir uns die wichtigsten Fragen tiber den Gegeniiber nicht stellen. Das
muss in einem Grofteil der Falle zu einer Enttauschung fiihren. Welche man nur verhindern kann, wenn man sich
bewusst macht, was der Andere will. Oft ist das sehr erniichternd. Aber es stellt eine Wirklichkeit dar, die man in seinen
Ablauf, in die Entscheidungsfindung einbinden sollte. Der gemeine Zaubertrick lebt davon, dass die Konzentration
dessen, der verzaubert wird, nicht da liegt, wo gerade fauler Zauber geschieht.Natdirlich stellt jeder die Dinge so dar,
damit er seine Ziele méglichst in Erfillung gehen sieht. Somit muss ich die Ziele kennen, um die Fahigkeiten,
Bereitschaften bis hin zur Beschaffenheit einordnen zu kénnen.Das nicht realisieren, dass nicht klar und bewusst
machen wollen ist schon eine schlechte Ausgangsposition. Die noch dadurch mafgeblich verschlechtert wird, dass man
von sich selbst ausgeht und dass der Andere ja nur das Beste fir einen will. Somit projiziert man die eigene
Erwartungshaltung auch noch auf die Person, das Produkt oder die Leistung. Was den Frustationspegel in ungeahnte
Hohen schraubt.Keinen blassen Schimmer, was der andere wirklich will und auch noch zu glauben, dass er genau das
will, was man selbst will. Ohne sich von alledem ein Bild zu machen. Wenn das man gut geht?
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