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Mont ag, 26. Juni 2006

Neugeschaftstaktik (3)

Mache immer ein guten Job und tbe dich in Geduld. Man kann Kunden nicht zu irgend etwas zwingen, nur dazu, dass
sie einen verlassen. Es gibt Zeiten, da kommen die Kunden wie von selbst. Und dann gibt es Zeiten, da geht das nicht.
Ist schlauer und besser, alles diesem Wandel der Zeiten anzupassen. Als zu glauben, dass man erfolgreich gegen
diesen Trend anschwimmen kann. Ein schdner Urlaub kann auch Regentage haben und ein schlechter kommt auch nur
mit Sonne aus.

CGeschrieben von Christof Hintze in Werkverzei chnis um 09: 28
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