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Hor mal, du hast da ein Tier auf der Brust

Als ich noch jung war, das ist schon eine Weile her, da gab es Polohemden. Polohemden waren zu der Zeit voll im
Trend. In den Farben blau, rot und... ich glaube, das war's. Es gab Polohemden von vielen verschiedenen Herstellern.
Alle in blau und rot und ... ich glaube, das war's. So weit, so gut. Aber die Polohemden hatten einen entscheidenden
Unterschied. Nicht die Farbe. Denn alle waren damals blau und rot und ... ich glaube, das war's. Da gab es welche, die
hatten ein kleines grines Tier auf der linken Brust. Also auf der Seite, auf der man sein Herz tréagt. Das sal3 da. Immer
an derselben Stelle. Immer gleich klein und griin. Dieses kleine Tier war immer griin. Unvorstellbar aber war, wenn man
dieses Tier auf der Brust hatte, dann kostete das Polohemd nicht 19,90 DM, sondern 79,90 DM. Das sind in EURO
19,90 EUR ohne und 79,90 EUR mit. In der Herstellung kostet so ein kleines griines Tier nicht die Welt. Sagen wir mal
0,01 Cent pro Tierchen. Somit ist der Unterschied zwischen mit und ohne wirklich tierisch. Und das Verriickte an der
Geschichte ist: Das ist heute auch noch so. Das ist Marke. So einfach geht das. Man macht ein kleines griines Tier auf
die Brust und verdient 200 % mehr daran als alle anderen. Und alle sind gliicklich und zufrieden. Der Handel, der
Hersteller und der Tréager des kleinen Tieres. Niemand beschwert sich. Ganz im Gegenteil, damals gab es die kleinen
Tiere zum Ausschneiden und Aufndhen zu kaufen. Also man hat sich Polohemden fiir 19,90 DM gekauft und das Tier
selbst drauf gemacht. Schon war es in der Augen aller 79,90 DM Wert. Ist doch verriickt. Das Menschen offensichtlich
fur etwas viel mehr zahlen, obwohl sie nicht mussen. Jetzt kommen sie mir nicht mit Qualitat. Der signifikante
Unterschied zwischen Polohemden die blau und rot und ...ich glaube, das war's sind, ist never ever 200%.Das muss
Marke sein. Das ist so ein Gefihl, was die Leute unbedingt wollen und wofir sie bereit sind, mehr zu zahlen als nétig.
Ein Traum. Das ist doch wunderbar. Das muss man sich mal vorstellen. Keine Argumente, keine Preisstorer, keine
unnotigen Informationen. Nur die Gegenwart eines kleinen griinen Tieres - sehen Sie es? Da sitzt es. Da...auf der Brust.
Ist nicht mal suf3, oder irgenwie besonders. Es ist nur da. Einfach da. Wunderbar.Foto: Nicole Kengyel
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