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Das 8 Marketinggebot vom Werbegott: Uberzeugen.

Bleib immer bei der Uberzeugung. Und fange nie an, zu tiberreden. Nicht dich selbst und nicht andere. Eine Idee, die
nicht dberzeugt, schmeifld am besten sofort in den Mull. Die meisten machen den Fehler, an den schlechten Ideen so
lange rum zu fummeln, bis diese immer noch schlecht sind. Aber die Zeit, die Gute auszuarbeiten, vorbei ist.
Konzentriere und reduziere dich auf deine Uberzeugung. Auch Kunden wollen sofort iiberzeugt werden und nicht
langwierig tUberredet werden. Auch in der Kommunikation hast du nur Sekunden, um jemanden fir Deine Botschaft zu
gewinnen. Wenn das nicht auf Anhieb funktioniert, dann wird es lange dauern und teuer werden, und du wirst wie friher
in der Disco mal wieder alleine nach Hause gehen. Wer auf Uberzeugungen aufbaut, kommt besser, schneller und
zielgerichteter voran. Die Ohrfeigen, Niederlagen und das Scheitern sind ein Teil auf dem Weg zur Uberzeugungskraft.
Aber es ist immer ein besseres Gefiihl, fiir eine Uberzeugung Priigel zu bekommen, als firr etwas, woran man selbst
nicht mal richtig geglaubt hat.
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